
Deine Aufgaben:

	» Du bereist und analysierst dein Verkaufsgebiet
	» Du sorgst für die optimale Wareneinsteuerung,            

Sortimentsgestaltung und Rentabilität der Partnerflächen 
und recherchierst nach neuen Partnern 

	» Du verkaufst die Vororderkollektionen in unserem  
Showroom in München an unsere Partner 

	» Du organisierst POS-Events bei unseren Partnern und 
unterstützt bei der Durchführung vor Ort 

	» Du gibst regelmäßiges Feedback an den Chief Sales 
Officer und nimmst an digitalen Team-Meetings und Kol-
lektionsübergaben im RIANI Headquarter Schorndorf teil

Dein Profil:

	» Studium im Bereich Textil oder vergleichbare           
Ausbildung 

	» Erste Berufserfahrung in vergleichbarer Position,       
Einzelhandelserfahrung von Vorteil

	» Gute analytische und konzeptionelle Fähigkeiten sowie 
ein sicherer Umgang mit MS Office (insbesondere        
Excel) und neuen Medien

	» Selbstständige und eigenverantwortliche Arbeitsweise 
	» Solides kaufmännisches Verständnis 
	» Hohe Leistungs- und Reisebereitschaft sowie die          

Fähigkeit zur Selbstmotivation 
	» Begeisterung für Mode und die RIANI Stilwelt 

RIANI ist ein familiengeführtes Fashion Label, das die Brücke zwischen Contemporary und Luxus Design bildet. 
Ausgezeichnet durch einzigartige Passformen, höchsten Anspruch an die Schnittführung und Qualität 
sowie an die Materialien und das Design. Vision, Disziplin und ein gutes Gefühl für Stoffe, gepaart mit 

Leidenschaft und Hingabe. Durch diese Werte ist RIANI heute eine führende Womenswear Brand.

Vollzeit, ab sofort

AREA SALES MANAGER (GN)

RIANI GmbH – Riani Platz 1 – D-73614 Schorndorf

Bitte verrate uns Dein Zielgehalt und Deinen Wunschstarttermin. 
Sende Deine Bewerbung bitte bevorzugt per Mail an unser HR-Team: jobs@riani.com.

Become part of the Riani Family!

Wir bieten:

 Dich erwartet ein vielseitiges und spannendes Aufgabenspektrum mit abwechslungsreichen Tätigkeiten in 
einem modernen und stilvollen Arbeitsumfeld. Wir bieten einen sicheren Arbeitsplatz in einem innovativen,  

renommierten Familienunternehmen, das die Weiterentwicklung und das Talent der Mitarbeiter fördert.  
An Deiner Seite findest Du den Rückhalt eines erfahrenen und enthusiastischen Teams in einer motivierenden  

Atmosphäre mit Freiraum und Eigenverantwortung für jeden Einzelnen.

BAYERN


